
律師應當收諮詢費，通常我只有以下幾種

情況不收諮詢費：

一、�和我很熟，彼此有相當交情，我們經

常互相討論法律問題，一起成長，甚

至彼此已經有業務合作關係。通常是

法律圈內關係的好朋友。

二、�案情引起我強烈興趣，案情特別，放

過這案子人生會有遺憾，我願意免費

花時間好好研究。

三、�我從來沒處理過，需要自己先花時間

摸索和研究。當然，我一開始也會明

講，願意信任我，我們可以繼續。

四、�訴訟標的金額實在太小，小到我覺得

連當面付費諮詢都可能侵害實體利

益。通常我會建議電話講講就好，不

用特別來找我。

五、�案情實在太無聊透頂，比如：網路上

罵來罵去要告公然侮辱、輕微小車

禍、小額欠錢不還等，無聊到我一點

興趣也沒有。這種案子，我也會建

議，火速電話講講，不用跑來找我開

會。

六、�透過電話聯絡，就可以發現，當事人

很麻煩難搞，且律師費不夠高。因為

我根本不想承接，當然連諮詢費都免

了。

關於法律諮詢，我的習慣做法，都是請當

事人先提供資料，讓我看完研究清楚，才會

約開會，並進行實質內容的討論。我非常不

喜歡一邊看資料，一邊諮詢，因為光是整理

事實，排序、確認資料，就非常浪費時間，

自然不太可能進入非深入的專業策略規劃及

分析。

因此，在這種必須花時間研究案情，檢視

資料，並進行實質討論的案件，我一定會先

收取諮詢費，如果有正式委任案件再從委任

酬金中扣除。

面對當事人諮詢，了解他有沒付費意願，

也是一種基本的過濾。

十幾年執業經驗告訴我，當事人通常都有

錢，甚至比律師有錢比比皆是，不想付諮詢

費這點，表示他對案件根本不重視，或他只

律師應當收諮詢費
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＊＊本文插圖畫者係執業律師（P律師為筆名）
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想假借交情、佯稱業務來凹律師，或他性格

上就是很摳的當事人。這時候，律師毅然拒

絕，就是停止時間損失最好的方式。

我們辛苦唸書拿學位，考過律師高考，還

要花時間腦力激盪，絕對不是要給人家凹

的。尤其，我們的生命有限，我們更不可能，

也沒必要，背負著律師應當參與公益的包

袱，就理所當然為每個來客都免費諮詢服務

一次。

高專業的服務，就要有一定的合理收費，

因為公平正義或商場雙贏，經常都是律師貢

獻智慧，發揮創意才能實踐或創造出來。
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