
律師費一個審級，報價80萬，合不合理？我

來分享個人執業經驗。

很難說。

一、�刑事重罪案件一審報價80萬，若大家不

會質疑（因為當事人可能有罪就要關很

久很久），那麼，幫助當事人脫離內耗

身心靈、有毒關係的離婚案件，也可能

足以影響當事人未來5－10年的人生，又

為什麼不能當然報價80萬呢？

二、�案件報價合理與否？要看案件本身複雜

程度、涉及訴訟利益大小、對當事人的

人生意義、律師預計投入辦案的人力、

物力及資源，及當事人財力、律師名氣

及執業經驗。以上各種因素，綜合衡

量，最重要的是：當事人是否完全信

任、願意高價委任律師。

三、�當然，毫無疑問，律師應該要向客戶

「初步說明」：自己的專業用心程度、

案件處理規劃、案件沙盤推演、投入辦

案資源、具體服務事項（例如：包不包

括全天候即時訊息回覆、隨時通話需

求、辦案過程提供情緒價值）等，以說

服客戶理解報價的合理性。

若只是陪客戶一起罵罵對造、鼓勵（慫

恿？）客戶告這告那、客戶說什麼都對，相信

不論報價再多便宜，一樣都無法取得客戶的

信任。

四、�另一種情況是，經過實際諮詢互動之

後，律師覺得這案件很棘手，或當事人

本身充滿負面能量（難溝通、挑剔、麻

煩），律師內心壓根不想接這案子，又

礙於某些原因（如介紹人情）不便直接

拒絕，於是透過「高額報價」讓當事人

自己「知難而退」放棄委任。

五、�此外，也不排除一種情況：案件確實很

簡單，律師很清楚這點，而當事人看起

來「頗有資力」，律師想要「輕鬆好

賺」，就特別報個高價。

六、�關於報價合理性，其實是很複雜的問

題。

理論上，越複雜困難的案件，律師收費應該

越提高，但實際上，經常我們可以發現：越是

困難、越需要律師絞盡腦汁的案件，當事人反

而未必願意多付太高律師費，原因在於：當事

人往往只看結果，而當事人「事先預見」爭取

滿意結果有相當困難時，願意投入的成本就

會傾向壓低。

七、�尤其，常見台灣社會，找律師的當事
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人，都有一種心理：我要求律師用最小

的付出成本、最快的速度、最不麻煩自

己的方式，去達成最滿意的法律服務結

果。

白話說，就是：處理法律工作，要律師趕快

弄，要律師弄到好，還要律師盡量便宜。

八、�但仔細想想，這三點，都是律師完全能

控制的嗎？只要稍微瞭解法律體系及司

法系統，就知道清楚答案了。

用最簡單的例子：病患因疾病就醫，醫生可

以保證100％且快速痊癒？

九、�別忘了，最重要的一點是，案件進到律

師手上時，案件（紛爭）結構本身，就

像是「先天疾病狀態」。

律師往往無法事先改變這個結構本身，只

能在案件「現有證據基礎」（常見局勢就不利

自己當事人）之上，「用心盡力」協助當事人

去下這盤「開局結構可能就不公平」的棋局，

或盡力將一副滿手爛牌努力打好（陪伴並減

輕當事人的損害及傷害）。

十、�最後，身為當事人，你可能會想問：若

我覺得律師費報價有點高（當律師不願

降價），但實際諮詢之後，我又很想委

任這位律師，我該怎麼辦？

我的具體建議是：向律師提出一個分期方

案，或請律師能夠依照案件實際進行階段，比

如：委任簽約、完成起訴遞狀、開始調解程

序、調解不成進入訴訟、開庭第三次以上等

「不同工作節點」，作為律師費的分期收費時

點。

一來，這樣的分期收費提議，有機會換得律

師「一次性降價收費」的「回應對案」（比

如，80萬變成一次收50萬）。

其次，若總價不變，但可以變成「分階段收

款」，意味著：依照律師階段性工作來付費，

當事人在付費的同時，都能感受到律師逐步、

按部就班為自己完成哪些事項、提供哪些具體

服務。

分期給付、分階段付款（兩者容有差異），

對當事人來說，一者可以減輕「必須一次付清

動輒五位數以上律師費」的財務壓力，二者在

心理上會比較踏實、安心，因為當事人也「比

較不會覺得」律師一次收我好多錢但好像都

沒開始做事、律師收費後到底有沒有在做事

等「不利當事人與律師間信任關係」的矛盾心

理。
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